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	こんな方におススメ！
【誰に】
	Problem（問題提起）とAgitation（あぶりだし）を箇条書きにしましょう
※３～5個程度
・もう一度、自分の力で歩きたい。
・補助機器の使用が煩わしい。

	今回提案するのはこんなサービスです
【何を】
	一番の売りとなるサービス名（ネーミングも大事！）
・介護士やリハビリ専門職が、あなたにふさわしいトレーニングを指導　　します。
・リハビリをしたい方、フルリールむかわの職員が納得できるトレーニングを指導いたします。

	このサービスにはこんなメリットがあります
【何を】
	Solution（解決策の提示と理論付け）を箇条書きにしましょう
※３～５個程度
・歩行アシスト等ロボットリハビリ器具を使用して、補助器具なしでも歩行ができるまで改善します。

	こんな魅力的な未来を実現します！
【何を】
	そのサービスを利用したら、どんな魅力的な未来を実現できますか？
・自分の生きたいところに、介護なしでも行くことができる。
・杖などの補助器具は使用するが、家族等の補助が無くても歩行できる。



6月２４日（金）までに会員専用サイトにアップロードしてください。


	こんな方におススメ！
【誰に】
	Problem（問題提起）とAgitation（あぶりだし）を箇条書きにしましょう
※３～5個程度
· 足腰が弱って外出が億劫になってきた
· でも、家族に迷惑をかけたくない・・・
· 本当は旅行に行きたい・・・

	今回提案するのはこんなサービスです
【何を】
	一番の売りとなるサービス名（ネーミングも大事！）

スターデイサービスの「ラクラク歩行強化プログラム」

	このサービスにはこんなメリットがあります
【何を】
	Solution（解決策の提示と理論付け）を箇条書きにしましょう
※３～５個程度
· 辛くない！心地よくストレッチできる

· 歩行状態を専用機器が分析！効果的なリハビリができる！
　　9割の利用者が、2か月で10％数値が上昇！

· ジムのようなオシャレな空間で楽しく運動できる

	こんな魅力的な未来を実現します！
【何を】
	そのサービスを利用したら、どんな魅力的な未来を実現できますか？

家族と温泉旅行も夢ではありません！
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